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FASE DE PROYECTO (Si|  ACTIVIDAD DE DURACION ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE (HORAS) AMBIENTES DE
el progralur: )es de PROYECTO ( Sile:i ) COMPETENCIA RESULTADOS DE APRENDIZAJE AC"V":ADES D¢ APR::‘ DIZAJE ESTR"E(;:;T: A': (e APRENDIZAIETIPIFICADOS CRITERIOS DE EVALUACION DESCRI Pc'i:;if;‘z;vénmcm PE OBSERVACIONES
tituladal programa es tituladal HORAS TRABAIO DE
HORAS TRABAJO DIRECTO bl AMBIENTE R Raon =X
Conceptualiza su proyecto de acuerdo al caracter del mismo y logra ubicar el
FIJAR LOS PARAMETROS Y|Conceptos basicos acercal punto exacto donde este se alinea con la planeacién gubernamental.
CONDICIONES DE NEGOCIACION|de los proyectos, GUIAS PARA INICIAR
ANALISIS SEGUN ESTRATEGIAS DE LA|alineacién con la political 40 0 APLCAR LAS| aula ESTRUCTURACION DE LA VICTORIA GONZALEZ Enfoca su proyecto de acuerdo a la problematizacién que le hace a su idea, a|1. EVIDENCIA DE IDENTIFICACION
EMPRESA, publica e dentificacion y| METODOLOGIAS A LA IDEA | convencional |IDEA, COMPUTADOR, fin de que lo asuma como una solucién de gran potencial empresarial. DE LA IDEA
NORMATIVIDAD Y LEGISLACION|andlisis de la situacion PAPELERIA.
COMERCIAL VIGENTE actual Conoce el camino para identificar actores o involucrados que en el camino del|
desarrollo de su proyecto, puedan aportarle y/o apoyarle.
REALIZAR EL PROCESO DE LA
VENTA DE PRODUCTOS Y|
SERVICIOS APLICANDO)| Contextualiza su proyecto en el lienzo de la metodologia Canvas, que se|
| TECNICAS DE . APLICAR LAS| GUIAS PARA ACERCARSE compone de 9 elemntos clave.
REALIZAR NEGOCIACION | A\RGUMENTACION Y CIERRE DE :cem.m'emo ELAMOTIT de METODOLOGIAS  PARA| ALAESTRUCTURACION 2. EVIDENCIA DE PERFIL DEL
PLANEACION CON LOS PROVEEDORES Y |\ /N TpS SIGUIENDO|\e8ocios  —  Metodologia 144 0 ACERCARSE A a2 op provecTo, VICTORIAGONZALEZ | Conceptualiza la utiidad del plan de negocios en su idea empresarial. - ! -
CLIENTES, SEGUN LOS PROCEDIMIENTOS PARA| Canvas e |n.tmdu|:|:|cm al ESTRUCTURACION DEL| convencional COMPUTADOR, PROYECTO
OTSETT::::C‘::I_S\;':)T:S‘I‘AS NEGOCIAR UN PRODUCTO O Plan de Negocios PROYECTO PAPELERIA. Conf)ce gl cam_ino para ide'n?ificar elementos necesarios en la construccion de
ORGANIZACION. SERVIQIO EN UN MERCADO| su direccionamiento estratégico
ESPECIFICO, CONFORME A LAS|
POLITICAS DE VENTA
UTILIZAR  ESTRATEGIA  PARA
APOYAR LA PRESENTACION DE
LOS PRODUCTOS O SERVICIOS A Ecosistemas de fuentes de
LOS CLIENTES financiacién  recursos  de| GUIAR A LOS APRENDICES| GUIAS PARA GESTIONAR 3. EVIDENCIA DE PARTICIAPCION
EJECUCION Y TENIENDO EN CUENTA| o o aula ELPROYECTO, A
P y 40 0 PARA QUE GESTIONEN SU y VICTORIA GONZALEZ EN PROCESOS DE GESTION DEL
EVALUACION CARACTERISTICAS, BENEFICIOS| A, convencional | COMPUTADOR,
Y USOS DE UN PRODUCTO Ol|P"@ participacién en| IDEA EMPRESARIAL PAPELERIA. PERFIL DEL PROYECTO
SERVICIO ESPECIFICO, eventos empresariales
SEGUN PROTOCOLO
ESTABLECIDO POR LA EMPRESA.
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